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 1 Wat is belangrijk bij teksten in je webshop?
Welke tips geeft de tekstschrijver in de video? Noteer er drie. 
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Schrijf een tekst
Aan het einde van deze les  
weet je
•  waarom goede teksten belangrijk zijn
•  hoe belangrijk zoekwoorden zijn
• wat SEO betekent
kun je
•  een tekst over je product schrijven
•  een tekst op je canvas of in de

webshoptool zetten

LES 7

WEETJE
Als ondernemer wil je klanten werven, producten verkopen,  
informatie verzamelen. Dus heb je bezoekers nodig op je website. Wat doet 
een bezoeker voordat hij op je website komt? Googlen! 
SEO staat voor Search Engine Optimization. In het Nederlands zeggen we 
ook wel zoekmachine optimalisatie. SEO is een verzameling van technieken 
die ervoor kunnen zorgen dat je website of webshop beter vindbaar is 
in zoekmachines zoals Google. Dat doet je onder andere door slimme 
zoekwoorden te gebruiken.

Kijk naar deze video voor uitleg. 
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 2 Slimme zoekwoorden bedenken
Je wilt dat een zoekmachine jouw bedrijf snel vindt. Je kunt bepaalde woorden slim in 
je tekst zetten. Woorden waarvan je weet dat mensen er op internet op zoeken. 
Schrijf zoveel mogelijk woorden op die belangrijk zijn voor jouw product. 

     TIP

Je wilt schoenen gaan verkopen en hoopt op veel bezoekers.  
 
Tip:  Denk als een klant: wat zoekt hij? Schrijf 

categorieën op waarop je denkt dat de klant 
zoekt.

 
•   Maak categorieën: laarzen – lakschoenen – 

sportschoenen – sandalen
•   Dan weer zoekwoorden van elke categorie:
  Sportschoenen: loopschoenen, 

basketbalschoenen, tennisschoenen, 
voetbalschoenen

 
Zo komen mensen die iets speciaals zoeken 
meteen bij je terecht.
 
Dus niet:  
een algemeen zoekwoord als ‘schoenen’: je krijgt veel bezoekers; veel clicks, maar vast 
weinig verkoop, want je bezoekers vinden niet snel wat ze zoeken. 
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 3 Doe een onderzoekje
Je bezoekt een concurrent om te onderzoeken hoe zij hun producten omschrijven.  
Ga naar www.google.nl of een andere zoekmachine (Bing.nl, DuckDuckGo.com). 

A  Welke zoekwoorden moet je gebruiken? Kijk terug bij de vorige opdracht.  
Schrijf op. 

 xv `v `         cv mx cvx         

B Welke bedrijven vind je als eerste?

   1                

   2             
 

WEETJE
De zoekresultaten van Google verschillen per persoon. Dat komt omdat Google onthoudt waar je 
eerder naar hebt gezocht en daar rekening mee houdt.

      TIP

Wanneer je iets wilt zoeken op internet, moet je goed weten hoe je zoekwoorden invoert. Er 
zijn voor Google een aantal handige tips:

   ‘woorden tussen aanhalingstekens’
     Als je de zoekwoorden tussen aanhalingstekens zet, zoekt Google alleen naar pagina’s 

waar precies die woordcombinatie voorkomt: ‘blauwe sneakers’.

   Minteken
    Met het minteken (-) kun je woorden over laten slaan. Bijvoorbeeld ‘blauwe 

sneakers -klittenband’. 

   Plusteken
    Google houdt geen rekening met losse cijfers, letters en woorden zoals ‘en’, ‘het’, 

‘waar’ en ‘hoe’. Als je een combinatie van woorden en cijfers invoert, gebruik dan 
het plusteken (+). Bijvoorbeeld als je maat 38 van schoenen hebt, zoek dan op 
‘blauwe sneakers +38’, dan krijg je die alleen. 

   Hoofdletters of kleine letters
      Het maakt niet uit of je hoofdletters of kleine letters gebruikt. De resultaten zijn hetzelfde.

   Tips van Google
    Onderaan de zoekresultaten vind je tips van Google. Dit zijn populaire zoekopdrachten 

die te maken hebben met het woord / de woorden of de zin waar je op dat moment 
mee zoekt. Daar staat misschien iets tussen dat jou dichterbij het antwoord brengt.

3



3737© 2019  Iedereen mag deze les downloaden, delen en uitprinten (alleen niet als je er geld mee wilt verdienen). Doen! Creative Commons licence: CC BY-NC-ND 4.0.  
Deze les is gemaakt door Stichting FutureNL, Jong Ondernemen en Laura van der Westerlaken - Bureau Effectief'

C Kies een bedrijf. Lees de productomschrijving. Vink aan wat je ervan vindt.

Maak de zin af:
Ik zou hier wel/niet iets willen kopen omdat 

 xv `v `         cv mx cvx      xv `v `         cv  mx 

cvx     xv `v `         cv mx cvx      

 4 Een productomschrijving
A   Schrijf een productomschrijving voor je webshop.
  Lees de tips. Volg de stappen.
  1 Schrijf wat je verkoopt. 

 xv `v `         cv mx cvx        

  2  Schrijf één of twee zinnen over de uiterlijke kenmerken van het product 
(bijvoorbeeld kleur, afmeting). 
Het is 

 xv `v `         cv mx cvx         

 xv `v `         cv mx cvx         

                                                                ja                            nee 

De doelgroep is hetzelfde. ▢	 ▢

De tekst is goed geschreven.  ▢	 ▢

Ik zou er iets willen kopen.. ▢	 ▢ 
Ik denk dat dit een betrouwbaar bedrijf is.  ▢	 ▢ 

     TIP 

Tips voor een goede productomschrijving: 
•  Gebruik slimme zoekwoorden.
•  Kijk naar je concurrent en zorg voor een onderscheidende omschrijving.
•  Gebruik positieve woorden: nieuw, handig, stijlvol, gemakkelijk, gezellig, populair, tof, 

verrassend, best verkocht.
•  Spreek je doelgroep persoonlijk aan: echt iets voor jou!, voor jong en oud,  

onze keuze voor jou.
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  3  Schrijf een bijzondere eigenschap van je product op (waarom moeten mensen 
het kopen). 

 xv `v `         cv mx cvx         

  4  Schrijf een zin over het assortiment (heb je meer kleuren, verschillende soorten). 

 xv `v `         cv mx cvx         

  5  Noem de prijs. 

 xv `v `         cv mx cvx         

  6  Geef je korting? 

v `v `         cv mx cvx        

B   Controleer de tekst nog een keer goed. Staan er geen fouten in?
C Schrijf de tekst van de productomschrijving op.

v `v `         cv mx cvx        v 

`v `         cv mx cvx        v 

`v `         cv mx cvx        v 

`v `         cv mx cvx        v 

`v `         cv mx cvx        v `v 

`         cv mx cvx                  

D  Plaats de productomschrijving in je webshoptool of je canvas.
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